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1er   réseau de financement des créateurs d’entreprise
214 plateformes d’accompagnement dans toute la France
18 164 entreprises et 49 498 emplois créés ou maintenus en 2019
Dossier de demande de prêt d’honneur
Initiative Chablais

Prescripteur : …………………………………………
Date : ……………………………………………………..

DOSSIER DE PRESENTATION
PRESENTATION DU PORTEUR DE PROJET ET DE SES ASSOCIES

Votre état civil

Nom : ……………………………………………………………………………………………………………………………….……………….

Prénom : …………………………………………………………………………………………………………………………………………

Adresse : ………………………………………………………………………………………..…………………………………………..…..

Code Postal ……………………….
Ville : ……………………………………………………………………………………………..…

Date de naissance : ………………

Lieu de naissance : ………………………………………………..……

Coordonnées Contact

Tél : ………………………………..……
Mail : …………………………………………..…………………………….…..……….

Votre situation de Famille 

Célibataire (    Marié(e) (    Divorcé(e) (
   Pacsé(e) (   Séparé(e) (
Autre : …………………….…..

Nombre de personnes à charge (y compris les enfants, en précisant leur âge) : …………………………………………………………………………………………………………………………………………………..…..…

Régime matrimonial : ……………………………………………………………………………………………….…………………….

Votre conjoint participe-t-il (elle) à votre projet ?
Oui (

Non (
Votre situation professionnelle

Vous :

Salarié(e) (
indépendant(e) (
Etudiant(e) (   Bénéficiaire du RSA (      Retraité (e) ( Demandeur d’emploi non indemnisé ( Demandeur d’emploi indemnisé ( 
Date d’inscription à Pole Emploi : …………………………………………………………………..

Votre conjoint : 
Salarié(e) (
indépendant(e) (
Etudiant(e) (   Bénéficiaire du RSA (      Retraité (e) ( Demandeur d’emploi non indemnisé ( Demandeur d’emploi indemnisé ( 
Date d’inscription à Pole Emploi : …………………………………………………………………..
Quels sont vos diplômes ?
	Année
	Formation
	Durée
	Diplôme obtenu / niveau

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Quels sont vos expériences professionnelles :
	Date
	Durée
	Nature

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Avez-vous suivi une formation en rapport avec votre projet de création d’entreprise ? Si oui, précisez-en la date, la nature et la durée :

	Date
	Durée
	Nature

	
	
	

	
	
	

	
	
	


La situation financière de votre foyer

Revenus professionnels du foyer : ……………………….

Autres revenus du foyer : ………………………………….

Endettement mensuel personnel : ………………
Etes-vous : 
Propriétaire 
(    locataire
(  Montant mensuel du loyer : ………………………..
Associé 2

Votre état civil

Nom : ……………………………………………………………………………………………………………………………….……………….

Prénom : …………………………………………………………………………………………………………………………………………

Adresse : ………………………………………………………………………………………..…………………………………………..…..

Code Postal ……………………….
Ville : ……………………………………………………………………………………………..…

Date de naissance : ………………
Lieu de naissance : …………………………………………………………..……

Coordonnées Contact
Tél : ………………………………..……
Mail : …………………………………………..…………………………….…..……….

Votre situation de Famille 

Célibataire (    Marié(e) (    Divorcé(e) (
   Pacsé(e) (   Séparé(e) (
Autre : …………………….…..

Nombre de personnes à charge (y compris les enfants, en précisant leur âge) : …………………………………………………………………………………………………………………………………………………..…..…

Régime matrimonial : ……………………………………………………………………………………………….…………………….

Votre conjoint participe-t-il (elle) à votre projet ?
Oui (

Non (
Votre situation professionnelle

Vous :


Salarié(e) (
indépendant(e) (
Etudiant(e) (   Bénéficiaire du RSA (      Retraité (e) ( Demandeur d’emploi non indemnisé ( Demandeur d’emploi indemnisé ( 

Date d’inscription à Pole Emploi : ………………………………………………………
Votre conjoint : 

Salarié(e) (
indépendant(e) (
Etudiant(e) (   Bénéficiaire du RSA (      Retraité (e) ( Demandeur d’emploi non indemnisé ( Demandeur d’emploi indemnisé ( 

Date d’inscription à Pole Emploi : ………………………………………………………

Quels sont vos diplômes ?

	Année
	Formation
	Durée
	Diplôme obtenu / niveau

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Quels sont vos expériences professionnelles :
	Date
	Durée
	Nature

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Avez-vous suivi une formation en rapport avec votre projet de création d’entreprise ? Si oui, précisez-en la date, la nature et la durée :

	Date
	Durée
	Nature

	
	
	

	
	
	

	
	
	


La situation financière de votre foyer

Revenus professionnels du foyer : ……………………….

Autres revenus du foyer : ………………………………….

Endettement mensuel personnel : ………………
Etes-vous : 
Propriétaire 
(    locataire
(  Montant mensuel du loyer : ………………………..
PRESENTATION DU PROJET

Description succincte de votre projet :
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
Mon projet est : une création (
une reprise (

 un développement (
Allez-vous créer : seul(e) (

en équipe (
Combien d’associés comprend le projet : …………………………..

Capital social de l’entreprise : ………………………€
	Nom
	Prénom
	Lien avec le créateur
	% parts sociales
	Rôle dans l’entreprise

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


FICHE SIGNALETIQUE DE L’ENTREPRISE

Raison Sociale : …………………………………………………………………………………………………………………………..………….

Nom commercial : ……………………………………………….……………………………………………………………………..……………..
Adresse :………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..……
Code Postal ………………………….

Ville : ……………………………………………………………………….……..

Tél : ………………………………………

Fax : …………………………………………

Forme juridique (SA, SARL, EURL…) : …………………………………..

Précisez, en fonction de l’état d’avancement de votre projet : 

Date de création / Date de lancement envisagé : ………………………………………………

N° SIRET : ……………………………………..

N° RM et/ou RC : …………………………

Code NAF : …………………………………….

Régime fiscal : …………………………………

Régime d’imposition : ………………………….

PRESENTATION DU MARCHE

Le Produit / Service

Description précise de votre produit / service :
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
Quelles en sont les caractéristiques techniques ? :
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Est-ce un produit / service innovant ? En quoi ? (Proposition de valeur, dépôt de brevet…) 
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
Le Marché
Quel marché visez-vous ?

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
S’agit-il d’un marché : existant     (                    En développement    (                            A créer    (
Sur quelle zone géographique ?

Locale   (         Régionale   (         Nationale  (     Européenne  (         Internationale  (
Existe-t-il des réglementations particulières sur ce marché ?            Oui (        Non  (
Si oui, lesquelles ?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
Etude de marché

Avez-vous réalisé une étude de marché   Oui (

Non (
Si oui merci de décrire les principaux résultats dans l’encadré ci-dessous 
	Opportunités (volume, croissance, besoin du territoire)
	Menaces, risques…

	
	


La Clientèle

Type de clientèle et répartition en pourcentage du marché : 
	Particuliers 
	%

	PME 
	%

	Grossistes 
	%

	Entreprises de production 
	%

	Administrations 
	%

	Collectivités locales 
	%


Préciser ses caractéristiques (nombre de clients potentiels, qualifier le besoin, la demande…)
	Clientèle à créer
	Clientèle existante

	
	


Connaissez-vous les habitudes de consommation, les attentes de vos futurs clients ?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
Avez-vous eu des contacts avec des clients potentiels ? Pour quel résultat ?

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Quels sont leurs délais de règlement ?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
La Concurrence

Qui sont vos principaux concurrents ?
	Dénomination
	Localisation
	Chiffre d’affaires (HT)
	Positionnement qualité

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Comment vous démarquez-vous de vos concurrents ?

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
Analysez :

	Vos forces
	Vos faiblesses

	
	


Vos concurrents sont-ils organisés (syndicats, GIE, groupements d’achat) ?

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Comment se font-ils connaître ?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
STRATEGIE COMMERCIALE

Vente / Distribution

Sur quel circuit de distribution allez-vous vous positionner ? (vente directe, par grossiste, agents, VPC…)

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
Vous commercialisez : seul (     Vendeur salarié (
     VRP (        Autre : ………………………………..……
Politique tarifaire 

Préciser ici votre politique tarifaire :
	Activités ou familles de produits
	Marge 
	% du CA

	
	%
	

	
	%
	

	
	%
	

	
	%
	


Positionnement par rapport à la politique tarifaire de vos concurrents : 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
COMMUNICATION
Décrivez votre stratégie de communication : 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Quels outils de communication sollicitez-vous (publicité directe, médias, foires et expositions…) ?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Avez-vous prévu une communication digitale ?   Oui (   non (
Avez-vous déterminé votre budget communication ?  Oui (   non (
Les fournisseurs

Avez-vous déjà pris contact avec des fournisseurs ?            Oui    (                 Non    (           
Si oui, précisez :

	Dénomination
	Localisation
	Produits/services
	Délai de paiement

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Stock de départ : 

Le fonctionnement de votre entreprise nécessite-t-il la constitution d’un stock initial ?

Oui     (           Non
(
Si oui, quelle est la valeur du stock nécessaire au démarrage de votre activité ? …………………………………€
Précisez les éléments qui le composent :
	Nature du stock
	Quantité
	Montant (HT)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


MOYENS DE PRODUCTION

Moyens Immobiliers

Décrivez vos locaux (type, surface, installations nécessaires, mises aux normes obligatoires…)

Superficie du local : …………… m2 
Prix du loyer :…………………….. Caution : ……………………………….
Superficie de la réserve : …………… m2

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Moyens d’acquisition : 

Location (
Crédit-bail (

Achat (    Apport (
 Construction ( Disposition gratuite (
Autre : ………………………………………………………………………………………………………………………………………………....
Localisation : 

Zone industrielle (
Centre-ville (
   Pépinière/hôtel d’entreprise (     Centre commercial (

Zone rurale (
Immobilisations incorporelles (brevets, licences, fonds de commerce, droit au bail…)

· ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Moyens Mobiliers

Description du matériel nécessaire. Précisez si ce matériel est déjà acquis ou si c’est un besoin d’achat.

	
	Dénomination du matériel
	Année 1
	Année 2 
	Année 3

	Achat
	Neuf / occasion
	
	
	
	

	Location
	(Loyer annuel en K€
	
	
	
	

	Crédit-bail
	(Loyer annuel en K€)
	
	
	
	


Le Personnel

Indiquez les personnes nécessaires à la réussite de votre entreprise (y compris vous-même)

	
	Salaire brut mensuel en euro

	Intitulé du poste
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Total masse salariale
	€


CHIFFRE D’AFFAIRES PREVISIONNEL 
Veuillez décomposer le CA par activité
	CA HT par type d’activité
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Détaillez le calcul et la décomposition de votre chiffre d’affaires pour la première année :

Selon votre activité, la méthode de calcul peut différer :

1. Généralement, pour les activités de service : Prix de l’heure de travail x Nombre d’heures facturées

2. Généralement, pour les activités commerciales : Prix de vente moyen par unité x Nombre de produits vendus

3. Cumul des deux modes de calcul pour les activités qui conjuguent marchandises et prestation de service.
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Décomposez, dans la mesure du possible, le chiffre d’affaires du premier exercice :

	CA ht
	Mois 1
	Mois 2
	Mois 3
	Mois 4
	Mois 5
	Mois 6
	Mois 7
	Mois 8
	Mois 9
	Mois 10
	Mois 11
	Mois 12

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


PLAN DE FINANCEMENT INITIAL
	BESOINS
	Montant HT
	RESSOURCES
	Montant HT

	IMMOBILISATIONS INCORPORELLES

Frais de premier établissement

Fonds de commerce

Droit au bail

IMMOBILISATIONS CORPORELLES

Terrains

Construction

Véhicules

Aménagement et installation

Matériel et outillage

Matériel de bureau

Mobilier

Autres (précisez)

TOTAL INVESTISSEMENTS

BESOIN EN FONDS DE ROULEMENT

IMMOBILISATIONS FINANCIERES

(Dépôt de garantie…)
	
	CAPITAUX PROPRES

Apport numéraire
Compte courant d’associé
Prêt d’honneur

EMPRUNTS LONG ET MOYEN TERME

AIDES ET SUBVENTIONS

Subvention de l’Etat

Subventions des       collectivités

Aides remboursables de l’Etat

Aides remboursables des collectivités
	

	TOTAL 
	
	
	


	NOM DE LA/DES BANQUES SOLLICITEES : …………………………………………………………………………………
	LE PRET D’HONNEUR

Montant Souhaité : ………………………………

	ETAT DES NEGOCIATIONS AVEC LA/LES BANQUES :

· Proposition : …………………………………………………

· Accord obtenu par écrit : ………………………………

· Accord obtenu par oral : ……………………………….

· Rendez-vous à venir : ……………………………………

· Non contactées : …………………………………………..
	UTILISATION DU PRÊT D’HONNEUR :

· Financement du BFR 


· Investissement matériel (précisez) ………………………………………..

· Communication (précisez) : …………………………………………………..

· Travaux (précisez) : ……………………………………………………

· Autres utilisations (précisez) : ………………………………………………..


Documents de base pour l’expertise des dossiers

Pièces à joindre dès le dépôt de votre demande à :

· Version numérique : claroche@initiative-chablais.fr 
· Format papier : Initiative Chablais, 89 chemin de la Ballastière, ZI de Vongy, 74200 – Thonon-les-Bains
❒ Ce formulaire de demande de PH signé

❒ Business plan (descriptif de l’activité, étude de marché…)

❒ Prévisionnel (plan de financement de départ précisant le montant de prêt d’honneur sollicité, les comptes de résultat sur 3 ans, le plan de trésorerie (sur 12 mois)

❒ Carte d’identité / passeport / carte de séjour (recto verso - en cours de validité)

❒ Carte vitale

❒ 2 justificatifs de domicile (EDF, impôts, eau, gaz,…)
❒ CV des porteurs de projet

❒ Document attestant de votre situation dans l’emploi (salarié/DE/Etudiant/Allocation RMI, ASS/Cotorep, )

❒ Copie des diplômes en lien avec l’activité si activité réglementée (CAP, Brevets pro…)

❒ Fiche de Solvabilité (à retrouver ICI – ou sur le site Initiative Chablais dans « Les démarches »).
❒ Devis : des moyens techniques (outillage, équipement, installation, etc.)

❒ En cas de reprise : les 3 derniers bilans du cédant

Documents complémentaires à fournir pour votre passage en comité d’agrément

Pièces à joindre pour finaliser le dossier
❒ Projet de bail ou copie de bail signé

❒ Compromis de vente (Projet de compromis de cession de fonds de commerce ou l’acte de cession signé)
❒ Projet de Statuts de l’entreprise créée ou copie des statuts signés

❒ RIB personnel
L’attribution du prêt Initiative Chablais est subordonné 

à la décision d’un comité d’agrément habilité. 

L’octroi du prêt d’honneur n’est pas un droit.

Je déclare avoir connaissance des conditions d’éligibilité et de déblocage d’un prêt d’honneur.

Fait à : 







Signature :   

Le : 

89 chemin de la Ballastière, Z.I. de Vongy – 74200 Thonon-les-Bains Tél. : 04 50 70 83 40 - Fax : 04 50 71 61 36 – contact@initiative-chablais.fr  www.initiative-chablais.fr – SIRET 419 167 937 code APE 9499 Z
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